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Les artisans s’engagent en coopérative
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entraide. Tels sont les assistante de direction de Vossion

n 1968, mon pére, qui a fondé son entreprise en 1957, a décidé avec
deux collégues de créer la Sacais® pour négocier les prix avec les
grossistes. Enfant, je sentais que ces hommes préparaient un bel outil.

Avec un CAP de plombier, j’ai intégré I'entreprise en 1979, avant de diriger
mots qui reviennent lomberie muﬁage-couvenme),ssalariés, I'activité en 1997. Apres avoir intégré I'Orcab, la coopérative a basculé vers
(plomberie-
aci de Capcel,
sans cesse dans la bouche Vitry-aux-Loges, et présidente

les fabricants en 2008. Etre coopérateur est précieux: mes collégues m’ont
aidé a commettre moins d’erreurs dans les travaux et m’ont sensibilisé a
I'anticipation. Nous sommes tous solidaires. J’ai été choisi pour présider
la coopérative il y a cing ans. Avec un CA de 10 M€ et 110 adhérents,
c’est ma deuxieme entreprise et |y effectue tous mes achats. La marge
de progression reste grande: une vingtaine d’entreprises ont effectué des
commandes pour moins de 1000€ le mois dernier. En septembre 2018,
nous fusionnerons avec la coopérative Pays de Loire Sanitherm —285 ad-
hérents pour un CA de 50 M€- pour créer la 3¢ coopérative de France en
chauffage-sanitaire. Je redeviendrai alors simple adhérent. Nous allons
mutualiser les services, la logistique, I'informatique, les locaux. Mon pére |
a vite été convaincu que ce mariage allait nous rendre encore plus forts. » |

3. Société anonyme coopérative artisanale
d’installateurs sanitaire, chauffage et couverture.

de ces artisans qui ont fait le
choix d’adhérer a une coo-
pérative. Un outil dans lequel
chacune et chacun investit
et s’investit pour développer
sa propre entreprise. Capcel,
Pluri’el, Sacais ou Espace 21,
quatre artisans nous racontent
le lien entre leur activité et leur
coopérative.

Textes: Laurent Duguet

Dessins: Marie Morelle

otre entreprise est née en 1984. En 2006, nous étions
des 37 premiers adhérents de la Capcel®, qui appor-
taient chacun 3200€ de parts sociales. Le démarrage a |,
été tendu, certains négociants nous fermant les comptes!
J’ai mis dix-huit mois a m’adapter, mais les avantages
sont nombreux. Exemple: nous bénéficions d’une livraison
tous les deux jours et d’un service express dans la demi-
journée. En devenant présidente de Capcel, ma vie profession-
nelle a été bouleversée, mais j’aime I'état d’esprit de la coop.
Entre artisans, nous avons retrouvé le sens de I'entraide et du
relationnel: on se rencontre, on parle prix sans tabou, on se préte
nos machines! En septembre 2018, nous serons 100 adhérents
et déménagerons a Saint-Jean-de-Braye, sur 3400 m2. Cette
fois-ci, nous serons propriétaires!»

1. Coopérative des artisans plombiers chauffagistes électriciens du Loiret.
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Nelly Renou, 31ans
cogérante des Etablissements Brisset
(thamente-menuiselie), Liré,
adhérente d’Espace 21 Construction,

| : é ine-et-Loire)
i Beaupréau (Maine et
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|2 Loupe (Eure-et-Loir)
« E ntrepreneur depuis 2005 en Eure-et-Loir, je suis 'un des |~ i
créateurs de Pluri’el® en 2011. Un événement avait fait ’
déclic: j’avais réalisé un devis de parquet pour un négoce local,
et un grossiste Iui a proposé un meilleur prix que ce qu’il m’ac-
cordait. En devenant coopérateur, j’ai d(i changer mes habitudes,
mais les acheteurs nous font gagner du temps. J’aime la soli-
darité et les liens créés. Un artisan dont I’atelier avait brllé a pu
redémarrer son activité en deux jours. Apres un début compliqué
—nous avons remis 'argent, des adhérents nous prenaient pour
un énieme négoce, des grossistes baissaient leurs prix pour nous
asphyxier...—, la coopérative, que je préside depuis fin 2014, a re-
noué avec un résultat positif entierement réinvesti: 300000€ pour
un CA de 8,1 M€ et 92 coopérateurs. Nos objectifs: développer
des services, nous orienter vers I'lle-de-France, et atteindre un
CA de 10 M€ et 100 adhérents en 2018. »

2. Adhérents couvreurs, charpentiers, menuisiers,
agenceurs, plaquistes, constructeurs.

& Les Ets Brisset ont été fondés en 1738. J'y suis entrée a 20 ans
comme assistante de direction en alternance avant d’étre embau-
chée. Je n'imaginais pas que j’en deviendrai la cogérante, en la rachetant
avec Florent Bottineau fin 2014. Nous avons 21 salariés et plusieurs
activités: charpente, ossature bois, bardage, menuiserie, agencement...
Nous adhérons a deux coopératives depuis les années 1990: GMB,
coopérative d’achats a Chemillé, et Espace 21 a Beaupréau. Créée il y
atrente ans, celle-ci compte 28 adhérents des métiers autour de la mai-
son individuelle. Dés qu’il y a un chantier, nous pouvons étre contactés
pour y étre associés. Au départ, la coopérative est en contact avec le
particulier, nous élaborons les prix ensemble. Puis a tour de rdle, une
entreprise référente coordonne le chantier, mais chacun est impliqué et
suit I'évolution du chantier. L'activité via Espace 21 représente 10 % de
notre chiffre d’affaires annuel (3 M€ en 2017). La coopérative affiche des
prix plus bas que nous ne le ferions dans I'entreprise, mais I'avantage
est de bien se connaitre et de s’entraider en cas de besoin.»
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